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Mi Plan de Acción Diario
Para la Semana:
Comprometete a Hacer Dos o Más Invitaciones por día

# Nombre, Teléfono, Comentarios S/N S/N S/N S/N S/N S/N S/N S/N S/N S/N S/N S/N

TOTAL

Resumen Actividad Semanal
Volumen Personal (Meta/Actual) Firme F/U

M /A Hablado Tres Vias

M

Invitado Cliente
Aceptado

/A

Socio
Presentado Estrategia

Abierto Comenzó

Volumen de Grupo/Equipo

Contactado




